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1. DONNÉES SUR L’ENTREPRISE

Société	 www
	

Rue / No. 	 NPA / Localité
	

Personne de contact 	 Fonction
	

e-mail 	 Téléphone 
	

Année de création de la société	 Nombre d’employé(e)s
	

Chiffre d’affaires annuel (CHF) 	 Chiffre d’affaires à l’export (en %) 
	

Valeur ajoutée générée en Suisse (en %)	

Importance de la place économique suisse pour votre société	

2. PRODUIT / SERVICE 

a. Description des produits ou services vendus à l’étranger

Formulaire de candidature Export Award 2027 
 
L’Export Award de Switzerland Global Enterprise récompense chaque année des entreprises qui se  
distinguent à l’international. Toutes les informations communiquées dans ce formulaire seront traitées  
en toute confidentialité. 

Pour en savoir plus sur l’Export Award: s-ge.com/exportaward

https://www.s-ge.com/fr/aper%C3%A7u/export-award?ct=
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b. �Quel est l’USP et l’avantage client de votre produit ou service?  
Avez-vous spécialement adapté votre produit pour le marché international?

3. DESCRIPTION DE VOTRE ACTIVITÉ INTERNATIONALE

a. Marchés cibles: 2 à 5 marchés clés à l’international
Marché (pays / région)	 Année d’entrée sur le marché	 Part du chiffre d’affaires à l’export (en %)

b. Description de votre activité dans les marchés clés mentionnés ci-dessus (par pays / région)  

c. Avez-vous conclu des partenariats spéciaux (p. ex. production, ventes, approvisionnement, etc.)? Si oui, lesquels? 



FORMULAIRE DE CANDIDATURE EXPORT AWARD 2027 
3

4. POSITIONNEMENT ET STRATÉGIE D’INTERNATIONALISATION SUR LE MARCHÉ INTERNATIONAL

a. Quel est le positionnement de votre société à l’étranger (ex. acteur de niche, leader du marché, hidden champion)?

b. Quels sont les principaux axes de votre stratégie d’internationalisation et comment avez-vous procédé pour la mettre en œuvre?

c. Comment vous positionnez-vous face à la concurrence internationale ? (tarification, réseau, position sur le marché)

d. Quels ont été les plus gros défis pour vous imposer sur le marché international? Et comment les avez-vous surmontés?

5. PREUVES DE RÉUSSITE CHIFFRÉES

a. Chiffre d’affaires réalisé à l’étranger au cours des 3 dernières années et projection à cinq ans (CHF)
2024 	 2025	 2026	 Dans 5 ans

Nombre d’employés travaillant (principalement) pour l’export ces 3 dernières années et projection à cinq ans (équivalent temps plein)
2024	 2025	 2026	 Dans 5 ans

b. Autres indicateurs de succès, par exemple nombre de clients/mandats internationaux, parts de marché, croissance
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6. PERSPECTIVE À LONG TERME ET GESTION DES RISQUES

a. Comment votre stratégie d’expansion va-t-elle évoluer sur la durée?

b. Quels sont les principaux risques à l’international et comment vous en prémunissez-vous?

7. POURQUOI VOTRE SOCIÉTÉ MÉRITE-T-ELLE DE REMPORTER L’EXPORT AWARD?

Expliquez en quelques phrases pourquoi votre société devrait remporter l’Export Award 2027

Lieu /Date	 Prénom/Nom

Consentement
Par la présente, nous nous portons candidat à l’Export Award 2027 et nous tenons à disposition pour répondre à d’éventuelles questions et fournir 
des informations complémentaires. Si notre entreprise est présélectionnée, un représentant de notre société présentera nos activités au jury le  
4. mars 2027. Si notre entreprise est retenue pour la finale, un membre de notre direction sera présent au Forum du commerce international pour 
la remise de l’Export Award le 27 avril 2027. Nous prenons acte du fait que notre dossier sera traité confidentiellement et ne sera pas transmis à 
des tiers. En posant notre candidature à l’Export Award, nous acceptons que notre raison sociale, notre logo, des photos et enregistrements vidéo 
et audio soient utilisés sans compensation financière directe.

Merci d’envoyer ce formulaire dûment rempli d’ici le 20 janvier 2027 par courrier à:  

Switzerland Global Enterprise
Christine Cavigelli-Gantenbein
Stampfenbachstrasse 85
8006 Zürich

ou par e-mail à: ccavigelli@s-ge.com

mailto:ccavigelli%40s-ge.com?subject=
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