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1. DATI DELL’AZIENDA 

Nome	 www
	

Via / N. 	 NPA / Luogo
	

Persona di contatto 	 Funzione
	

E-mail 	 Telefono 
	

Anno di fondazione	 Numero di dipendenti
	

Fatturato annuo (CHF) 	 Quota di export (%) 
	

Quota del valore aggiunto generato in Svizzera (%)	

Importanza della Svizzera quale luogo di business per la vostra azienda	

2. PRODOTTI / SERVIZI 

a. Descrizione dei prodotti / servizi esportati 

Modulo di candidatura – Export Award 2027 
 
Con l’Export Award, Switzerland Global Enterprise premia ogni anno le aziende di successo attive in campo 
internazionale. Tutti i dati forniti qui di seguito verranno trattati in maniera confidenziale. 

Per maggiori informazioni sull’Export Award consultare il sito s-ge.com/exportaward

https://www.s-ge.com/it/panoramica/export-award?ct=
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b. �Qual è la unique selling proposition (USP) e i vantaggi per i clienti dei vostri prodotti o servizi?  
I prodotti sono stati adattati in modo specifico per il mercato internazionale?

3. DESCRIZIONE DELLA VOSTRA ATTIVITÀ INTERNAZIONALE

a. Mercati target: indicare da 2 a 5 mercati internazionali chiave
Mercato (Paese/regione)	 Ingresso nel mercato (anno)	 Quota di export (%)

b. Descrizione dell’attività nei mercati internazionali sopra elencati (per Paese/regione) 

c. Avete avviato partnership speciali? Se sì, quali? (ad es. produzione, distribuzione, approvvigionamento ecc.)
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4. POSIZIONAMENTO E STRATEGIA DI INTERNAZIONALIZZAZIONE NEL MERCATO INTERNAZIONALE

a. Come si posiziona la vostra azienda all’estero (ad es. attore di nicchia, leader di mercato, hidden champion)?

b. Quali sono i punti principali della vostra strategia di internazionalizzazione e in che modo l’avete attuata?

c. Come si difende rispetto ai concorrenti internazionali? (prezzi, rete, posizione sul mercato)

d. Quali sono state le maggiori sfide riscontrate nell’espansione internazionale e come le avete superate?

5. PROVE QUANTITATIVE DEL SUCCESSO

a. Fatturato: a quanto ammonta il vostro fatturato generato all’estero negli ultimi tre anni e come prevedete si svilupperà da qui a cinque anni? (CHF)
2024 	 2025	 2026	 Tra 5 anni

Organico: quanti dei vostri dipendenti sono stati o sono principalmente coinvolti nell’esportazione e quali sono le previsioni per il futuro? (FTE)
2024 	 2025	 2026	 Tra 5 anni

b. Altri indicatori di successo, ad esempio numero di clienti/mandati internazionali, quote di mercato, crescita 
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6. ORIENTAMENTO A LUNGO TERMINE E GESTIONE DEL RISCHIO

a. Come si svilupperà la vostra strategia di espansione?

b. Quali sono i vostri maggiori rischi internazionali e come li coprite?

7. PERCHÉ LA VOSTRA AZIENDA DOVREBBE VINCERE L’EXPORT AWARD?

Descrivete in poche frasi perché la vostra azienda dovrebbe vincere l’Export Award 2027.

Luogo/Data	 Nome/Cognome

Dichiarazione di consenso
Con la presente ci candidiamo all’Export Award 2027 e ci mettiamo a disposizione per eventuali domande e ulteriori informazioni. Qualora la 
nostra azienda venisse nominata dalla giuria preliminare, un rappresentante presenterà personalmente la nostra azienda alla riunione della giuria 
il 4 marzo 2027. Qualora raggiungessimo la finale, un membro del team di gestione parteciperà alla cerimonia di premiazione il 27 aprile 2027 e 
accetterà il premio a nome della nostra azienda. Siamo consapevoli che i nostri documenti saranno trattati in modo confidenziale e non saranno 
resi disponibili a terzi. Partecipando all’Export Award, autorizziamo l’uso del nome dell’azienda, del logo, delle fotografie, delle registrazioni video 
e audio senza alcun compenso economico diretto.

Compilare il presente modulo entro il 20 gennaio 2027 e inoltrarlo a: 

Switzerland Global Enterprise 
Christine Cavigelli-Gantenbein 
Stampfenbachstrasse 85 
8006 Zurich 

oppure via e-mail a: ccavigelli@s-ge.com
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